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,Der Unternehmer einer fritheren Zeit war nicht nur in
der Regel auch der Kapitalist, er war — und das ist er meist
auch noch heute — auch der Ingenieur seines Betriebs
oder doch dessen technischer Leiter, soweit das nicht
dasselbe ist (...). Er war und ist auch meist sein eigener
oberster Ein- und Verkaufer, das Haupt des Bureaus, der
Leiter seiner Angestellten und Arbeiter und mitunter,
wenngleich er in der Regel Rechtsanwalte verwendet, in
laufenden Sachen sein eigener Jurist. Und in Erfiillung
einiger oder aller dieser Funktionen gelangt er meist zur

Ausiibung der spezifischen unternehmerischen Funktion.”
(Schumpeter 1934, S. 114)



Entrepreneurship/Unternehmertum

«Entrepreneurship/Unternehmertum ist das
Erkennen, Schaffen und Nutzen von Marktchancen
durch die Griindung von Unternehmen. Innovatives
Entrepreneurship/ Unternehmertum bedeutet, den
Markt genau zu beobachten, querzudenken,
Bestehendes zu hinterfragen und neue Produkte zur
Befriedigung von Kundenbediirfnissen zu
entwickeln und dadurch neue Werte zu schaffen.»

Ripsas, S.: Entrepreneurship als 6konomischer Prozess — Perspektiven zur Férderung unternehmerischen
Handelns. Diss. Freie Universitdt Berlin, Wiesbaden 1997, zitiert in: Falk Hartmann, KIT Scientific Publishing
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Characteristics of entrepreneurs (vgl. Carland et al., 1984, in Birley,
1992, 5. 151)
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Wirtschaftschemikerausbildung UZH

Wie wird eine Geschaftsidee realisiert?

Sehr viele offene Fragen z.B.:

*  Wie griinde ich ein Unternehmen? —— = BwLI
* Welche Art von Unternehmen ist sinnvoll ? —> = BwLi
*  Was ist ein Business Plan und wie erstelle ich diesen ? —— = BwLl

* Wie finanziere ich meine Geschéaftsidee ? ——>  wn

Financial
Accounting

* Was ist eine Finanzbuchhaltung und wie funktioniert diese ? —
* Was bedeutet Break Even, Cash Flow etc. ? —— = BwLii

* Was ist mein Zielmarkt, was meine Zielgruppe? —— = swLi

* Was ist das Marktpotenzial? ——  swen

*  Welche Absatzkanéle wahle ich aus? ——>  Marketing

*  Wie ist die Patentsituation? ——
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Wirtschaftschemie Programm

Beispiele Masterarbeiten

Working Capital Management in the Swiss Chemical Industry
Analyse des Marktes und Verifizierung von Marktanteilen
der ABC Schweiz AG fur den Zielmarkt D-Systeme

Outsourcing and Collaboration Strategies in Pharmaceutical R&D The Global Lithium Market

Evaluation of the Indian Pharmaceutical Market:
Industrial Production Quantities and Use of Engineered Nanoparticles

Life Cycle Assessment of ABC’s material admixtures and application of the obtained results

Kommerzialisierung der Mikrowellenresonanz Technologie zur
Feuchtegehaltsbestimmung in Lebensmittel

Valuation of R&D projects at ABC R&D Division

Quality Management at Solid Dosage Forms Process Unit.
Two Case Studies to Quality Improvement through a
Systematic Approach Based on a Deviation Analysis
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Chemiestudium und Entrepeneurship: Herausforderungen

Research Evaluation (2014) pp. 1-16
d0i10.1093 reseval/rvu013

S . 5 .
Inwieweit ist Uni-BWL das, was Entrepeneure brauchen? Tax revenue accruing from

Vielleicht 5% liberlegen Unternehmen zu griinden, noch weniger verwirklichen es the commercialization of
Kann man sehr junge Menschen als Unternehmer nach draussen loslassen? research findings as an
Durschnittliches Alter der Griinder in DE >40 Jahre, steigende Tendenz indicator for economic
Alter der Grinder korreliert mit der Erfolgswahrscheinlichkeit benefits of government
Junger Entrepeneure in der Chemie meist ahnungslos bzgl. des Marktes; Unterschied zu financed research
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Publikationen: dominierendes Mass fiir Erfolg

In this article, we propose the use of tax payments accruing from the commercialization
of research findings as a measure of research benefits complementing the existing range of
Nahezu keine Management-/Wirtschaftsinhalte im typischen Chemiestudium: Griinde? Gt it W GLLED i 4l QIR D o D LS NS
publicly funded research in the context of previous studies and highlight its advantages.
The application of our method over a long period is demonstrated with the example of
saccharin, which was discovered in the context of a curiosity-driven fundamental research
project. In our study, we focused on Monsanto’s commercial saccharin production finding
notable returns.

Keywords: saccharin; findamental research; curiosity-driven research;
commercialization tax-based approach; case study.
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Chemiestudium und Entrepeneurship: Ansétze Zurich™

* Ansetzen bei Professoren: Sensibilisierung fiir wirtschaftliche Zusammenhange

* Nachhaltigkeit und 6konomische Aspekte in der anwendungsfernen Forschung
beriicksichtigen

* In neuen chemischen Forschungsfeldern kann ein Wissenschaftler nicht ‘
nachhaltig erfolgreich sein, ohne 6konomische Aspekte zu beriicksichtigen: AL A,
Green Chemistry, Energiespeicher, ... SUSTHI ﬁﬂt]] G —
Chemistry » Engincering

¢ Chemische Industrie muss Ihre Bedirfnisse deutlich machen;
. . X Life Cyche Asswsiment of @ New Technology To Estract, Fundtionalize
Wirtschaftschemie weisst den Weg ard Ovient Celhulase Manofibers Trom Food Wase




Tagil GmbH

Warmegel fiir Sportverletzungen und Gelenkschmerzen
* Grindung 2013
* Erreichte Ziele:

» Erfolgreich bestandene Haltbarkeitstests

» Erfolgreiche Produktentwicklung

* Nachste Schritte: Markteinfilhrung

Michael Hartmann
Master in Wirtschaftschemie

DISTOUNA

* Feinchemikalienhandel
* Grindung 2014
e Erreichte Ziele:
» Aufbau Produktportfolio

> Aufbau Vertrieb, erste Umsatze

* Umsatzwachstum

David Nipkow

Master in Wirtschaftschemie
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Beispiele Startups UZH v Zutich
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Dr. Christoph Schiitz
Master in Wirtschaftschemie
Praparate in der Veterindrmedizin

Vertrieb Uber Tierarztpraxen

Expansionsphase

virometix

* Neue Impfstofftragertechnologie

Dr. Arin Ghasparian

Master in Chemie

* Griindung 2009
* Erreichte Ziele bis 2014:
» Patentierte Technologie
» Optimierung und Validierung der Technologie

* Nachste Schritte: konkrete Produkte fiir Clinical Phase |

e Aktuell: 5 Mitarbeiter
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Beispiele Startups



