EINLADUNG ZUM FORUM FUR SELBSTSTANDIGE
,VERKAUFEN AN ENTSCHEIDER" MIT VERKAUFSTRAINER
STEPHAN HEINRICH, AM 10. JUNI 2016 IN FRANKFURT
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Der Referent

Stephan Heinrich ist seit 15 Jahren Verkaufstrainer mit
dem Schwerpunkt B2B-Verkauf. Davor hat er in mehr
als 20 Jahren als Geschaftsfihrer eines groRen Soft-
warehauses Erfahrung im Umgang mit Menschen auf
allen Ebenen sammeln kénnen.

Sein besonderes Anliegen ist es, den Verkaufsprozess
fur den Verkaufer verstandlicher und somit steuerba-
rer und effizienter zu machen.

Mehr iber den Workshopleiter und seine Arbeit fin-
den Sie auf seiner Website:

www.stephanheinrich.com, oder auf Youtube.

Ort & Zeit

Freitag, der 10. Juni, von 10:00 h—16:00 h

in den Raumen der GDCh, VarrentrappstralRe 40—42,
60486 Frankfurt a. M. (Informationen zur Anfahrt auf
der Website der GDCh)

Programm

10:00—10:30 h: BegriiBung, Vorstellung des Referen-

ten und Selbstvorstellungsrunde

10:30—11:30 h: Einfihrung in das Thema , Verkaufen

an Entscheider”

11:30—12:30 h: Workshop, Diskussion und prakti-
sche Ubungen

12:30—13:15 h: Mittagspause

13:15—14:45 h: Fortsetzung des Workshops
14:45—15:00 h: Kaffeepause

15:00—15:45 h: Fortsetzung des Workshops

15:45—16:00 h: Feedbackrunde und Organisatori-
sches

16:00 h: Ende der Veranstaltung

Anmeldung

Das Seminar kostet 68,- €, inbegriffen sind Getranke,
Seminarunterlagen und ein Mittagsimbiss.

Sie kdnnen sich per E-Mail bei Nicole Blirger anmel-
den: n.buerger@gdch.de, oder
per Faxan 069 7917 1231.

Bitte Uberweisen Sie die Teilnehmergebiihr von 68,- €
pro Teilnehmer erst nach Eingang der Rechnung. Die
Teilnehmergebuhr ist nach § 4 Nr. 22a UStG umsatz-
steuerfrei.

E-Mail, Telefon:

Datum, Unterschrift:
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